


開開開開 催催催催 日日日日 時時時時 12121212////15151515　　　　日曜日日曜日日曜日日曜日　　　　　　　　午後午後午後午後1111時時時時～～～～5555時時時時

会会会会 場場場場 ひまわりひまわりひまわりひまわり温泉温泉温泉温泉ゆ・ら・らゆ・ら・らゆ・ら・らゆ・ら・ら　　　　一階第一階第一階第一階第1111会議室会議室会議室会議室

（（（（中山町中山町中山町中山町いずみいずみいずみいずみ1111　　　　℡℡℡℡023023023023----662662662662----5777577757775777））））

((((アアアア) ) ) ) 消費税増税消費税増税消費税増税消費税増税にににに負負負負けないけないけないけない経営経営経営経営のののの考考考考ええええ方方方方とマーケティングとマーケティングとマーケティングとマーケティング手法手法手法手法

① ① ① ① 生涯顧客化生涯顧客化生涯顧客化生涯顧客化のののの考考考考ええええ方方方方

② ② ② ② アツメル・タメル・ウル・ソダテルアツメル・タメル・ウル・ソダテルアツメル・タメル・ウル・ソダテルアツメル・タメル・ウル・ソダテル

((((イイイイ) ) ) ) 消費税増税消費税増税消費税増税消費税増税にににに負負負負けないためのけないためのけないためのけないための具体的営業手法具体的営業手法具体的営業手法具体的営業手法をををを学学学学ぶぶぶぶ

① ① ① ① 売売売売れれれれ続続続続けるけるけるける営業営業営業営業ステップをステップをステップをステップを理解理解理解理解するするするする

② ② ② ② 営業力営業力営業力営業力をををを格段格段格段格段にアップさせるにアップさせるにアップさせるにアップさせる営業手法営業手法営業手法営業手法とはとはとはとは？？？？

((((ウウウウ) ) ) ) 消費税増税消費税増税消費税増税消費税増税にににに負負負負けないためのけないためのけないためのけないための具体的販促手法具体的販促手法具体的販促手法具体的販促手法をををを学学学学ぶぶぶぶ

① ① ① ① 反応率反応率反応率反応率がががが劇的劇的劇的劇的にアップするにアップするにアップするにアップする販促販促販促販促ツールとはツールとはツールとはツールとは？？？？

② ② ② ② 販促販促販促販促ツールをツールをツールをツールを改善改善改善改善しししし、、、、顧客顧客顧客顧客へのへのへのへの情報発信力情報発信力情報発信力情報発信力をををを高高高高めようめようめようめよう！！！！

((((エエエエ) ) ) ) 消費税増税消費税増税消費税増税消費税増税にににに負負負負けないためのけないためのけないためのけないためのITITITIT活用法活用法活用法活用法をををを学学学学ぶぶぶぶ

① ① ① ① 最新最新最新最新、、、、SNSSNSSNSSNS活用法活用法活用法活用法をををを学学学学ぶぶぶぶ（（（（FacebookFacebookFacebookFacebook＆＆＆＆LINELINELINELINE））））

② ② ② ② ホームページのホームページのホームページのホームページの高度化高度化高度化高度化とととと新規顧客獲得策新規顧客獲得策新規顧客獲得策新規顧客獲得策

（（（（台風台風台風台風のののの為中止為中止為中止為中止となったとなったとなったとなった、、、、10101010月月月月16161616日日日日のののの講座講座講座講座とととと同一内容同一内容同一内容同一内容となりますとなりますとなりますとなります。）。）。）。）

消費税8％対策　アクションプランセミナー

消費増税を逆手に取る営業＆販促＆IT改革

☆☆☆☆ 内内内内 容容容容

講師紹介講師紹介講師紹介講師紹介

講 師／渋谷 雄大
ジャイロ総合コンサルティング㈱

セミナー事業部長

（（（（台風台風台風台風のののの為中止為中止為中止為中止となったとなったとなったとなった、、、、10101010月月月月16161616日日日日のののの講座講座講座講座とととと同一内容同一内容同一内容同一内容となりますとなりますとなりますとなります。）。）。）。）

　　

◎ご記入いただいた個人情報については、セミナーの目的以外使用しません。

◎参加者名の欄が不足する場合は、申込書をコピーしてご使用ください。

Tel/Fax

受講申込書受講申込書受講申込書受講申込書にににに必要事項必要事項必要事項必要事項をををを記入記入記入記入しししし、、、、中山町商工会中山町商工会中山町商工会中山町商工会あてあてあてあてFAXFAXFAXFAX等等等等でおでおでおでお申込下申込下申込下申込下さいさいさいさい。。。。電話電話電話電話、、、、eeee----mailmailmailmailでもでもでもでも結構結構結構結構ですですですです

がががが、、、、eeee----mailmailmailmailのののの場合場合場合場合はははは、、、、題名題名題名題名にににに必必必必ずずずず「「「「12121212月月月月15151515日日日日のセミナーのセミナーのセミナーのセミナー申込申込申込申込」」」」とおとおとおとお書書書書きききき下下下下さいさいさいさい。。。。

　複数参加も可能です　

e-mail

12月15日 消費税対策セミナー　受講申込書

事業所名 事業所住所

参加者名

神奈川大学卒業後、訪問販売会社にて最年少トップセールスマンとなる。2002年、サプリメント専門チェーン

店の事業責任者として、ＳＣや百貨店などへの出店戦略、人材育成、プロモーション・広報などを一手に引

き受ける。2003年、同社が倒産、経営幹部としてサプリメント専門チェーン店の譲渡交渉を行い、2004年、

自然派化粧品会社へ吸収合併。同社で感動接客実践のノウハウを学ぶ。2005年、同社を退職後、Ｗｅｂを

活用したプロモーションを学び、現在は店舗戦略、人材育成、販売促進、Ｗｅｂコンサルティングなど幅広い

分野でコンサルティングを行う。

講師紹介講師紹介講師紹介講師紹介

セミナー事業部長

中山町商工会 〒990-0401 山形県東村山郡中山町大字長崎8039

℡023-662-2207 Fax023-662-2073

e-mail   nakayama@shokokai-yamagata.or.jp

http://www.shokokai-yamagata.or.jp/nakayama/ 担当：鈴木

参加無料
商工会の会員以

外も参加可能です

中山町商工会　平成25年度消費税転嫁対策窓口相談等事業

e-mail   nakayama@shokokai-yamagata.or.jp

http://www.shokokai-yamagata.or.jp/nakayama/ 担当：鈴木

外も参加可能です


